DUT TC lere année Coefficients
Référence Coef. | Coef.
UE module PPN Nom Module Module| UE
Semestre 1
M1101 Organisation des entreprises 2
M1102 Fondamentaux du marketing 2
UE 11 Découvrir M1103 Concepts et strat'égie,s ?ie marketing 2
RO T M1104 E'00n'om.|e générale 2 14
professionnel M1105 Droit principes généraux 2
M1106 & 1108| Projet Personnel Professionnel 1 & Activités transversales 2
M1107 Etudes et Recherches Commerciales 1 2
M1201 Psychologie sociale de la communication 2
M1202 Expression communication culture 1 2
M1203 Anglais : langue vivante de spécialité 1 2
UE 12 Identifier et M1204 LV2 : langue vivante de spécialité 1 2
communiquer M1205 Technologie de I'Information et de la Communication 1 2 16
M1206 Négociation 1 2
M1207 Introduction a la comptabilité 2
M1208 Mathématiques et statistiques appliquées 2
Semestre 2
M2101 Statistiques appliquées, probabilités 15
M2102 Technologie de I'Information et de la Communication 2 1,5
UE21 Traiter M2103 Environnement International 1 : marchés internationaux 15
I'information M2104 Distribution 1,5 °
M2105 Etudes et Recherches Commerciales 2 15
M2106 Droit des contrats et de la consommation 15
M2201 Comptabilité de gestion 15
M2202 Marketing opérationnel 15
M2203 Communication commerciale 1 15
UE22 Agir sur les M2204 Expression communication culture 2 1,5 10
marches M2205 & 2206 Anglais : langue vivante de spécialité 2 & activités 2
transversales
M2207 LV2 : langue vivante de spécialité 2 & activités transversales 2
M2301 Négociation 2 15
M2302 Projet Personnel et Professionnel 2 1
M2303 Développement des compétences relationnelles 1,5
Fl FA
UE_23 Se : Projet tutoré : conduite de Conduite de mission 11
professionnaliser M2304 projet professionnelle 1
M2305 PrOJ_e_t tu_toré : Desprlptlon et 3
planification de pr_olet (120 h) Mission professionnelle 1 6
Stage professionnel (3 P
M2306 ; 3
semaines)




DUT TC 2eme année Coefficients
Référence Coef. | Coef.
VE module PPN Nom Module Module| UE
Semestre 3
M3101 Expression communication culture 3 2
M3102 Langue vivante de spécialité 3 (anglais) 2
: M3103 Langues vivantes de spécialité 3 (allemand ou espagnol) 2
UE31 Elargir ses — — —
compétences en M3104 C Statlsu-quetc, prot?ia\bllltes appqugees 2 15
gestion M3105C Gestion financiére et budgétaire 2
M3106 Projet Personnel et Professionnel 3) 1
M3107 Droit commercial 2
M3108C Technologie de I'Information et de la Communication 3 2
M3201 Marketing du point de vente 2
M3202 Négociation 3 2
M3203 Communication commerciale 2 2
UE32 Développer M3204 _ Marketing (_jirchGgstion de la Relation Client , 2
ses performances M3205 Envwonngment mterngnongl 2: Ap,proche.des marchés 5 15
commerciales étrangers et mteII.lg_ence économique
M3206 Logistique 2
M3207C Economie 2 2
M3208 Activités transversales 2 MASTERS DE NEGOCIATION + 1
SEMINAIRES DE LANGUES
Semestre 4
M4101 Expression communication culture 4 1,5
M4102 Langue vivante de spécialité 4 (anglais) 15
UE 41 S'adapter aux M4103 Langues vivantgs de sp.écialité.4 (allgmand ou espagnol) 15
évolutions M4104 C Environnement mterna_tlonal 3_. technigues de commerce 15 9
international '
M4105 E-marketing 15
M4106 Droit du travalil 15
M4201 C Psychologie sociale des organisations 15
M4202 Management de I'équipe commerciale 15
UE42 Maitriser les M4203 Achat et qualité 15
outils de M4204 C Stratégie d'entreprise 1,5 8
management M4205 Entrepreneuriat 1,5
M4206 C |Activités transversales 3 : CHALLENGE DE DISTRIBUTION| 0,5
Fl FA
: M4301 Projet tutoré (180 h) 4
UE 43 s'affirmer - . .
professionnellement M4302 Stage professionnel 2 Mission professionnelle 2 9 13
(8 semaines)




